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NEGOCIOS & FRANQUICIAS

Bizbarcelona, inspiracién para acelerar los
negocios de pymes y nuevos emprendedores

" ste jueves,
Bizbarcelona
—' Eontinﬁa lleno
e propuestas
M B0 ) inspira?doras
para que pimes y
emprendedores
aceleren el crecimiento
de empresas
ya existentes o
promuevan la creacién
de nuevos negocios,
generando actividad
econdmica y empleo.
El recinto de Montjuic
acoge hoymisde 60
conferencias, jornadas
y talleres, asi como
espacios de networking
y asesoramiento
personalizade en
torno a financiacién y
gestién empresarial,
comunicacién
2.0 y relacién con
clientes; ventas e
internacionalizacién;
nuevas oportunidades
y tendencias; e
innovacién en
productos y servicios.

El salén también cuenta con
una zona de exposicién co-
mercial con unos 90 expo-
sitores, entre ellos empresas
con productos y servicios es-
pecificos para pymes, auténo-
mos y emprendedores como
Internet, hosting y redes so-
ciales, telefonia, consultoria y
formacion, asesoria fiscal y la-

boral, marketing, disefio y he- _

rramientasde gestion, ademas
de franquicias y conceptos de
negocio que buscan inver-
sores. Bizbarcelona aglutina
también una amplia presencia
de entidades de fomento dela
emprendeduria, entre las que
destacan como promotores el
Ayuntamiento de Barcelona
-através de Barcelona Activa-,
la Generalitat de Catalunya,
"la Caixa”, la Diputacién de
Barcelona y la Cimara de
Comercio de Barcelona.

Las conferendas del déa
Bizbarcelona se vuelca espe-
cialmente en ofrecer solucio-
nes especificas para el peque-
fioy mediano empresario. Asi,
este colectivo encontrard hoy
enelsalén formulas y consejos
para crecer, innovar, interna-
cionalizarse, financiarse y en-
tender mejor los 1iltimos cam-
bios normativos en los ambi-
tos fiscal o laboral. Entre los
temas que se trataran en las
conferencias previstas desta-
can: la gamificacién (uso de la
teoria de los juegos) para ven-
der més; herramientas para
seleccionar mercados inter-
nacionales; marketing digital
para star-ups, c6mo renovar
el modelo de negocio, la con-
tratacién de desempleados sé-
niors paraimpulsar pymes, los
recursos de las aceleradoras
de empresas o técnicas inno-
vadoras para detectar tenden-
ciasy nuevas necesidades.

Pero también los emprende-
dores con ideas de negocio o
en fase de constitucion de una
empresa tendrin hoy conteni-
dos amedida. E12.0 en la nue-
va generacion de empresas; la
emprendeduria social verde;
el plan de negocio que no se
aprende en los libros; el mode-
lo cooperativo; o las claves del
mercado que hay que conocer
antes de abrir son algunos de
los temas destacados de hoy.

Meradodela
finandaddn

Sin embargo el acceso al cré-
dito es una de las principales
preocupaciones tanto para
pymes como para emprende-
dores. A lo largo de este jue-
ves, hay programadas varias
sesiones y conferencias infor-
mativas sobre alternativas de
financiacién. También hay
diferentes dreas de asesora-
miento personalizado a cargo
de profesionales de diferentes
entidades colaboradoras.

Con todo, Bizbarcelona tiene
también su propio Mercado
de la Financiacién, una acti-
vidad, en la que es necesaria
inscripcidn previa, para que
empresas y emprendedores
pueden presentar su proyec-
to ante entidades financieras,
instituciones, representantes
de redes de crowdfunding,
Business Angels y Sociedades
de Capital Riesgo, asi como
grandes corporaciones que
buscan companias innovado-
ras para comprar. Hay confir-
mada la participacion de re-
presentantes de The Crowd
Angel, Caixa Capital Risc,
BANC, SeedRocket, BCN
BA, Keiretsu, ESADE, TESE,
Xarxa Antai, Eix Technova;
Sociedad de inversion del
Ingeniero; Inveready, Nauta
Capital, Foro Capital Pymes,
Compas Equity, Ithaca Group,
EBAN, Fundacié José Manuel
Entrecanales e inversores
internacionales.

Mediante un sistema de Speed
dating; los emprendedores pre-
sentardn en primera ronda su
proyecto. Si resulta interesante
para el inversor, se reunirdn en
una segunda ronda para estu-
diarlo con mis detalle.

Perder el miedo al fracaso
Tras el éxito de la sesion
Barcelona-San Francisco ce-
lebrada ayer, hoy toma el rele-
vo el Failcon Spain un evento
que aglutina las experiencias
devariosincansables empren-
dedoresquehanaprendidodel
€ITOr tras pasar por varios fra-
casos antes de triunfar en los
negocios. Asi Luis Gosélbez,
director general de Metricson
hablara de cémo perder un
millén de financiacién y mo-
rirenelintento; Jorge Galindo,
Software Developer y co-Fun-
dador de Deg47 Espafia expli-
cara su experiencia en el de-
sarrollo durante cuatro meses
de un videojuego al que no se

podia jugar; Alfredo Quro, di-
rector general de HallSt in-
tentara responder la pregun-
ta: ;Qué pasa cuando latinica
opcién razonable es cerrar? o
Luis Santos de Lead Mobile at
Origo presentard su fracaso a
pesar de alcanzar 17 millones
de descargas y 3 millones de
usuarios.Por otro lado, Sonia
Mulero, de Fundacién Inlea,
JulidanVinué,de Wayra, Josep-
Miquel Torregrosa, de KIC

Innoenergy y Juan Pérez, de
La Salle Technova analizarin
los errores mas comunes que
cometen los emprendedores.

Ademas, hoy Bizbarcelona
incluye el Foro
BizFranquicias&Retail
que organiza la Asociacion
Espanola de Franquicias
(AEF) con la finalidad de po-
ner a disposicién del empren-
dedor y también del inversor

una vision profunda sobre las
oportunidades que las fran-
quicias ofrecen o las claves

para emprender un negocio
de retail con las mejores ga-
rantias de éxito. Ademas de
conferencias, se ofrecerd la
oportunidad a los participan-
tes de intercambiar informa-
cién y mantener entrevistas
con una treintena de marcas
franquiciadoras que estin
ampliando su red comercial y
buscan franquiciados o nue-
VoS inversores.

Bizbarcelona

Hoy, 6 de junio, ditimo dia
Horario: 10a19.00 h

Lugar: Palacio 1 y Palacio de Congresos. Redinto de Montjuic
Precio entrada en taquilla: 15 euros

Precio especial desempleados: 1 euro

Més informaddn: www.bizbarcelona.com

ENTREVISTA A ENRIC ENRECH, PRESIDENTE DEL COLEGIO OFICIAL DE AGENTES COMERCIALES DE BARCELONA (COACBi

“Formamos agentes
comerciales cualificados
titulados”

gents & Brokers es la plataforma de contactos profesionales creada por el Collegi Oficial d’Agents

Comercials de Barcelona (COACB), cuyo objetivo es poner en contacto la oferta y la demanda. El

afio pasado, mds de 400 ofertas de trabajo fueron publicadas en tan solo una mafiana a través

de las pantallas del networking Agents & Brokers, dentro del Bizbarcelona. Este afio, el espacio
elve a instalarse en el salén, de 10 a 14 horas, Entre los objetivos del COACB est4 formar agentes

comerciales cualificados y titulados.

-El COACB ha organizado

la plataforma de

contactos profesionales
“Agents & Brokers”

en el BizBarcelona. iA
quién va destinado y

cudl es su objetivo?

Agents & Brokers va destina-
do a profesionales del sector
comercial que estdn buscan-
do nuevas ofertas de em-
pleo, nuevas representadas
para ampliar su cartera de
clientes asi como a empre-
sas que estén seleccionando
agentes comerciales para co-
mercializar sus productos y
servicios. Desde sus inicios,
hace ya 8 afios, nos hemos
ido adaptando a las necesi-
dades actuales del mercado
y de los profesionales. Hoy
mas que nunca es importan-
te contar con una plataforma
como la de Agents, capaz de
generar empleo de manera
rapida y sencilla.

-iCémo funciona

esta plataforma?
Participar en Agents &
Brokers y hacer contactos
_es totalmente gratuito y muy
sencillo. El visitante publi-
ca su oferta de trabajo o
su proyecto de negocio e
inmediatamente aparece en
las pantallas ubicadas en la
zona de networking. Una vez
se esta interesado en algin
anuncio publicado, tanto la
empresa como el profesional
se pueden poner en contacto,
en una zona de reunién ha-
bilitada en el mismo espacio
de Agents & Brokers.

Los colegiados que no han
podido asistir al networking
dispondran de éstasy mds ofer-
tas en el portal de trabajo onli-
ne www.comercial-jobs.com.

-{Cudles son los

objetivos y los servidos
bisicos del Col-legi?

El Colegio tiene el objeti-
vo y la obligacién de prote-
ger la profesién comercial
y a sus miles de colegiados.
Nuestra obligacién es formar
agentes comerciales cualifi-
cados y titulados, asi como

facilitarles su trabajo diario.
Constantemente estamos
creando y adaptando mul-
titud de servicios colegiales
utiles para los profesionales
del sector comercial: desde
asesorias en todos los 4mbi-
tos (juridico, profesional, la-
boral, financiero, internacio-
nal..), hasta formacién gra-
tuita y universitaria, despa-
chos gratuitos a nivel estatal
e internacional, descuentos y
ventajas en carburantes, tele-
fonias, aparcamientos, vue-
los, etc. Trabajamos para que

a través de las herramientas
que ofrece el Colegio, nues-
tro profesional potencie sus
ventas y haga crecer su car-
tera de clientes, independien-
temente del sector en el que
esté. Ejemplo de esto dltimo
son los showrooms y ferias
sectoriales que organizamos
con el objetivo de reactivar
las ventas y generar consumo.

-1Qué cree que es lo que
falta en nuestro pais

para ayudar a las pymes

y emprendedores?

Hace falta confianza en to-
dos los aspectos. Tanto en
los consumidores como en
las pymes y emprendedores.
Se debe facilitar el flujo de

. circulante para las pymes y

para aquellos emprendedores
que confian en que una idea
pueda tener éxito. Hace falta
animarlos para que se rein-
venten, para que busquen en
otros sectores, para que in-
noven. Desde el Colegio esta-
mos al lado de los emprende-
dores, para ello hemos crea-
do una asesoria profesional
donde profesionales expertos
asesoran a los colegiados so-
bre su proyecto empresarial,
les ayudan a hacer un plan
de negocio y les indican los
pasos que deben seguir para
que esa idea dé sus frutos.
Creo que todas las entidades
e instituciones debemos ani-
mar a emprender, a quitar los
miedos y a estar al lado de las
nuevas ideas.

wwwcoach.com



